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		Менеджер по продажам (Москва)


Требования:

	Пол - не важно;
	Опыт работы в сфере продаж не менее 2-х лет;
	Уверенный пользователь ПК, опыт работы в 1С приветствуется;
	Стрессоустойчивость;
	Коммуникабельность;
	Активность;
	Возраст от 25 до 50 лет;
	Гражданство РФ.


Обязанности:

	Поиск новых клиентов;
	Работа с документами;
	Заключение договоров;
	Работа на выставках;


Условия:

	Заработная плата  от 30 000 руб;
	Оформление по трудовой книжке;
	Испытательный срок 2  месяца;
	Офис находится  недалеко от  метро Тушинская;
	График работы  5/2 с 10 до 18;


Контактное лицо: 

 Ефимова Светлана              
 8 (495) 645-85-14
 8 (965) 229-41-59

 Желательно выслать резюме на E-mail: 
 Этот e-mail адрес защищен от спам-ботов, для его просмотра у Вас должен быть включен Javascript
 


Региональный менеджер, Менеджер по Региональным Продажам (Санкт-Петербург)

Обязанности:

	Продвижение оборудования «Takasima», показывающего устойчивый ежегодный рост продаж, в регионы РФ согласно разработанному в компании алгоритму.
	Ведение и расширение клиентской базы;
	Поиск новых клиентов;
	Ведение стандартной документации в программе 1С 8.2;
	Контроль дебиторской задолженности;
	Отчетность согласно корпоративным стандартам;
	Выполнение планов продаж.


Требования:

	Активность, творческий подход в работе, стремление к развитию;
	Знание программы 1С: Предприятие 8.2;
	Умение взаимодействовать с людьми, грамотная речь;
	Успешный опыт ведения переговоров в области продаж;
	Гражданство РФ;
	Возраст: от 25 лет;
	Образование: не ниже среднего;
	Опыт работы региональным менеджером или региональным представителем от двух лет;
	Знание специфики региональных продаж по любому направлению.


Мы предлагаем:

	Стабильную и надежную работу в одном из быстрорастущих подразделений крупного холдинга.
	Возможность карьерного роста – массажное оборудование перспективно и показывает устойчивый рост продаж (графики на нашем сайте отражают реальность) и так будет в дальнейшем – люди всегда интересуются своим здоровьем. Быть молодым, здоровым и энергичным - ВЕЧНАЯ потребность любого человека!
	Вопрос только в том – КТО ее удовлетворит. МЫ - активные участники этого процесса.
	Возможность профессионального роста. Мы постоянно в поиске различных методик для повышения продаж. Обсуждаем-Внедряем-Оцениваем результат. Наша задача не просто продать дилерам нашу продукцию, но и помочь им продвинуть ее дальше – конечному потребителю.
	Специально разработанный алгоритм для нового сотрудника, который позволяет быстрее «влиться» в коллектив и стать членом команды с первого дня работы.
	Оформление по ТК РФ, з/п от 30 000 руб. + премия. Наша четкая и прозрачная система мотивации позволяет стабильно получать дополнительное вознаграждение каждый месяц.
	Комфортабельный и просторный офис на 5 этаже делового центра, в 10 минутах ходьбы от ст.м.«Балтийская».
	Работу в дружном коллективе, участие в корпоративных мероприятиях.
	5-дневную рабочую неделю, с 10:00 до 18:00, а в пятницу с 10:00 до 17:00.
	Испытательный срок - 2 месяца.


Контактное лицо: 

 Ефимова Светлана              
 8 (812) 385-57-66


Высылать резюме на e-mail: 
 Этот e-mail адрес защищен от спам-ботов, для его просмотра у Вас должен быть включен Javascript
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